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Révélateurs de talents

Les directives sur la distribution
d’'assurances (DDA) et sur le crédit
immobilier (DCD, imposent aux
intermédiaires en assurance ou en crédit
immobilier, une obligation de formation
annuelle d’actualisation et de maintien
des connaissances respectivement de 15h
DDA ou 7h DCI.

Partnaire Formation vous propose d’allier
efficacité et conformité en déployant un
programme de formations qui répond aux
obligations réglementaires tout en
renforcant I'expertise de vos équipes via
de nombreux cas pratiques.

Un programme porté par Sébastien Graviére, formateur référant chez
Partnaire Formation, expert en produits financiers, assurances,
gestion des risques et relation client.

Fort d’'une expérience riche et diversifiée de plus de 10 ans chez plusieurs
grands acteurs du secteur de la banque et de I'assurance, Sébastien
accompagne depuis plus de 15 ans les professionnels et les futurs acteurs
de ces domaines stratégiques dans leur montée en compétences.
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La pédagogie met les apprenants au Nos formateurs ont une double
coeur de la formation : 85% de la expertise : celle de leur expérience

formation est réalisée sous la forme professionnelle et celle pédagogique
de cas pratiques ! qui leur permettent d'étre congruents

aupreés des salariés.




2 formules pour
répondre pleinement

a VOS besoins !

FORMULE “ ”
Une formation compléte de 15h en DDA et/ou une formation complete DCl de 7h
permettant de maintenir un niveau de compétences adéquat correspondant a la
fonction occupée et au marché concerné.

Formation IARD et Prévoyance Formation DCI

Identifier les projets immobiliers
finangables et proposer une
solution adaptée

@Comprendre les fondamentaux de I'assurance IARD
Mlden‘riﬂer les principaux produits et garanties

[gAppréhender les obligations légales et réglementaires
@Conseiller sur les types de préts

Acquérir les bases de gestion d’un contrat et de sinistre
selon les profils clients

[eromprendre les fondamentaux de la prévoyance o
Maditriser les fondamentaux du
cadre réglementaire et des

MMonriser la relation client en prévoyance garanties en crédit immobilier

Mldenfifier les produits et garanties existants

MAppréhender les aspects réglementaires liés a la sécurité sociale

FORMULE “ "

Choisissez vous-méme les domaines dans lesquels vous souhaitez que vos
collaborateurs montent en expertise. Composez votre formation a la carte
en sélectionnant différents modules de 3h30 parmi 7 thématiques au choix.

n DDA et Obligations

réglementaires

E Assurance Habitation et E Produits Epargne
Responsabilité Civile Retraite et Successions

E Assurance Auto B

Assurance Santé

Assurance Vie et
Fiscalité

Prévoyance

Pour plus d’informations, contactez nous!

Corentin BARBEAU James RUBANBLEU partnaire e
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